APSTIPRINATS

STUDIJU KURSA APRAKSTS Biznesa vadibas koledZzas
18.01.2021. Studiju padomes s&de

Protokols Nr. VAD 4-03/18.01.2021

Studiju kursa nosaukums E-KOMERCIJAS PAMATI

. - Apjoms
Apjoms kreditpunktos/ ECTS) 2/3 (stundas) 80
Priekszinasanas Nav nepiecieSamas
Zinatnu nozare Vadibzinatne
Zinatnu apaks$nozare
Akademisko stundu kopsavilkums Apjoms (akadeémiskas stundas)
Talmacibas nodarbibas 40
Kontaktstundas / video lekcijas 8
Vingrinajumi, paSparbaudes jautajumi un testi 14
Patstavigie darbi/attalinatas diskusijas 16
Eksamena/leskaites darbs 2

1. lmena profesionalas
studiju programmas

Iestazu darba organizacija un vadiba. Komercdarbiba. Mikro, mazo un
vidgjo uzn€mumu vadiba. Gramatvediba un finansu planosana. Tiesibu
zinatnes. Tirisma un viesnicu serviss. Personala psihologija un
cilvékresursu vadiba.

Studiju kursa autors(i)

Mg.sc.soc. Ligita Azena

Studiju kursa pasniedzejs(i)

Mg.sc.soc. Ligita Azena

Studiju kursa meérkis:

Stud€josajos radit izpratni par e-komercijas organizéSanu, lai attistitu
prasmes e-komercija, analizé un realizéSana.

Prasibas kreditpunktu
iegiiSanai (kursa
novértéjuma struktira):

Gala vertéjums tiek aprekinats:
Moodle diskusija/patstavigie darbi — 50 %
Eksamens — 50 %

Lai izliktu gala vertejumu, abdas aktivitatés jauzrada sekmigs vertejums
— ne zemaks ka 4 balles.

Gala veértejums ir videja atzime 10 ballu sistema, proporcionali abu
minéto aktivitasu procentualajam sadalijumam.

Studiju rezultati

1. Zinasanas:

1.1. Studgjosais izverté un izklasta e-komercijas teorétisko bazi un tas pielietojumu dazadu
uznéméjdarbibas modelu analizé (diskusija);

1.2. Studg@josais defin€ un salidzina e-komerciju uzp€mumos, interpreté to lietojumu dazadas situacijas
un pamato savu izvéli (nosléguma darbs).

2. Prasmes:

2.1. Studgjosais spét novertét precu/pakalpojumu e-komercijas ietekmi uz organizacijas struktiiru un
attistibas iesp&jam (diskusija).

3. Kompetence:

3.1. Studgjosais demonstré e-komercijas tirgus izpétes rezultatus un noveérté dazadu organizaciju
piedavatos e-komerciju risinajumus, nosaka prieksrocibas un trikumus e-komercijas vide. (diskusija,

nosléeguma darbs).

Studiju kursa saturs

Vispargjai lietosanai
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ajumi

darbi -

attalinatas diskusijas.

Temati

un testi

audio lekcijas
Vingrinajumi,
baudes jaut
avigie

Patstaviga darba

Patst
apraksts pieejams e-
studiju vide
Eksamens

Kontaktstundas, video,

& | Talmacibas nodarbibas

—| paSpar

N

E-komercijas ievads
1.1.Kas ir e-komercija.
PrieksSrocibas, trokumi.
PardoSanas veidi

1.2. E-komercijas
risindjuma  izvele.  E-
komercijas
prieks$noteikumi
1.3.Pardosanas  piltuves
koncepts.

Tirgus izpéte 6 2 2
2.1. Tirgus izpétes riki
interneta.

Marketinga komunikacijas 4 1 2
riki e-komercija

PardoSanas mehanisma 4 2 2
izvele, izstrade
4.1.Tesp€jas un riski
4.2. Norekinu iesp&jas
4.3. Produktu piegazu 8 2
organiz€Sana

4.4, Tesp€jas un riski

P&cpardosanas serviss 6 2 2
5.1. Produktu
atpakalatgrieSana.

5.2. Optimizacijas iesp€jas
5.3. Pardosanas piltuves
auditeSana

DroSibas jautajumi e- 6 2 2
komercija

6.1.Norékinu informacijas
drosiba

6.2. Drosiba interneta

6.3. LikumdoSanas nianses
un prasibas

Produktu pardosanas 6 2 2
analize dazadiem e-
komercijas risinajumiem
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8. E-komercijas nakotne, 4 2
tendencu izpéete, analize,
prognozesana
KOPA: 8 40 14 16

80

Apgistot studiju kursu un sekmigi nokartojot parbaudijumus, studéjoSais sp€j:

Studiju rezultati:

Novértesanas kritériji

(40-69%)

(70-89%)

(90-100%)

ZinaSanas nosaukt un atpazit defin€t un atpazit izprast un piedavat
terminus terminologiju situaciju risinadjumu
Prasmes lietot un pamatot parbaudit un sintez&t, modelét un
terminu analiz&t terminu diskutgt par realam

pielietojumu pielietoju praksé problémsituacijam

Kompetences atbildiba, iniciativa lémumu organizésanas un

un radoSums
novertéjot realas

pienemsana, kritiska
domasana realas

planosanas prasmes
un pasdisciplina

problémsituacijas problémsituacijas, risinot dazadas
prezentacijas sarezgitibas
prasmes piedavajot jautajumus un
risinajumus pienemt pamatotus
problémsituacijas lémumus
Iegiito studiju rezultatu apliecinajums
Studiju 1. 2. 3.
rezultati

Novertesanas metode
Attalinata diskusija X X X
Eksamens X X

Pamatliteratiira

1. | E-Commerce Strategy: Text and Cases, Springer. Mohapatra, S. 2013.

2. | E-komercija. Anita Rosena. Jautajumi un atbildes. 223 Ipp.

3. | Handbook of electronic and digital acquisitions. The Haworth Press, 2006.
Papildliteratara

1. | Satura marketings interneta. Valerijs Praude, Jelena Salkovska, 256 Ipp.

2. | Marketing the e-business, Routledge, 2003
Ieteicama periodika
1. | Dati par tirgu un pétfjumiem: http://www.kantartns.lv
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