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DIGITALA MARKETINGA STRATEGIJAS IZSTRADES UN IEVIESANAS PROCESA APRAKSTS

Procesa mérkis: Nodrosinat digitala marketinga stratégisko raditaju sasnieg$anu potencialo klientu
piesaistei

Atbildigais par procesu: Direktors, Marketinga vaditajs

Procesa iesaistitie: Marketinga projektu vaditajs
Struktdrvientbu vaditji

1. Tirgus izpéte un Marketinga lepriek$€ja gada 1 reizi gada
analize (t.sk. vaditajs Uznem&anas rezultatu
mérkauditorijas analize

izpéte, potencialo
pircgju profila,
vélmju un vajadzibu
noteik§ana, resursu

izpéte, SVID,
marketinga kanalu
izpéte)

2. Digitala marketinga | Direktors, Direktora rikojums 1 reizi gada
mérku un ilgtermina | Marketinga Biznesa vadibas
vizijas noteikSana vaditajs koledzas stratégija

20XX.-20XX. gadam

3. Sasniedzamo Direktors lepriek$€ja gada 2 reizes gada
pardoSanas Marketinga UznemSanas rezultatu
rezultatu planoSana | yagitajs analize
un noteikSana (KPI)

4, Digitala marketinga | Marketinga Aktivitasu plans 2 reizes gada leklaujamas
aktivitadu plana vaditajs stratégijas TstenoSanai aktivitates:
izstrade Maksas reklamu

plans pa
ménesiem

E-pastu marketings
Klientu piesaistes
produkti
atpazistamibas
veicinasanai
Bezmaksas,
maksas vebinari
Atvérto durvju
dienas
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Kanali un riki
5. AktivitaSu plana Marketinga Darba uzdevumi Ik dienu
izpildes vaditajs
organizé$ana
6. Aktivitasu izpildes Marketinga KPI rezultativie lk dienu Monitorings notiek ar
seciga uzraudziba | vaditajs radtaji atbilstigi $adu riku palidzibu:
un kontrole darbinieku Google analitika
uzdevumiem CRM (Bitrix24)
Excel atskaidu faili
lknedélas tikSanas
ar citu
struktdrvientou
vadttajiem un
nodala
1. KPI izpilde un Marketinga Digitala marketinga | 2 reizes gada Pirms darba izpildes
analize vaditajs aktivitadu plans p&c katras parrunu veikSanas
Darba izpildes uznemsanas Direktors ar .
novértésanas veidlapa parruna
Atspogulofi fgzuuklig‘:l\j I(iezmitl)éliis
sasniegtie darba P
rezultati stratégiskajos
dokumentos
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DIGITALA MARKETINGA STRATEGIJAS IZSTRADES UN IEVIESANAS PROCESA SHEMA

Jaunu klientu
piesaiste

A 4

—— | 1.Tirgus izpéte un analize

A\ 4
2. Digitala marketinga mérku

— | un ilgtermina vizijas noteik$ana
3. Pardo$anas KPI planosana
un noteikSana
Né
4, Aktivitadu plana izstrade

5. Aktivitasu plana izpildes
organizé$ana

6. Aktivitadu izpildes
kontrole un uzraudziba

Ne
Sasniegti
stratégiskie mérki

un rezultati

7. KPl izpilde un
analize




