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Protokols Nr. VAD 4-03/13.01.2020

Studiju kursa nosaukums UZNEMEJDARBIBA

Apjoms kreditpunktos/ . -

ECTS) 2/3 Apjoms (stundas) 80
PriekS§zinasanas -

Zinatnu nozare

Socialas zinatnes

Zinatnu apaksnozare

Uznéméjdarbibas vadiba

Akadeémisko stundu kopsavilkums

Apjoms (akadeémiskas stundas)

Talmacibas nodarbibas 40
Kontaktstundas / video lekcijas 8
Vingrinajumi, pasparbaudes jautajumi un 14
testi

Patstavigie darbi/attalinatas diskusijas 16
Eksamena/leskaites darbs 2

1. imena profesionalas
studiju programmas

Tiesibu zinatnes

Studiju kursa autors(i)

Mg.sc.soc. Madara Mara Irbe

Studiju kursa
pasniedzéjs(i)

Mg.sc.soc. Madara Mara Irbe

Studiju kursa merkis:

Motiveét studgjosos apzinaties uznémeéjdarbibu ka profesionalu un ilgtspgjigu

nodarbosSanos.

Attisttt un nostiprinat studgjosajos sp&ju identificét un analizét komercializacijas
potencialu dazadu nozaru biznesa idejam.
Veidot prasmi analizgt butiskos uzneémejdarbibas procesus, lai studgjosais apzinatos
nepiecieSsamos resursus un aktivitates, tadéjadi sekméjot realas komercdarbibas

uzsakSanu

Prasibas kreditpunktu
iegiSanai (kursa
noveértéjuma struktiira):

Gala vert&jums tiek aprékinats:

e Moodle diskusija/uzdevums — 40%

e Eksamens — 60%
Lai izliktu gala veértejumu, abas aktivitatés jauzrada sekmigs vértéjums — ne

zemaks ka 4 balles.

Gala vértejums ir vidéeja atzime 10 ballu sistema, proporcionali abu minéto
aktivitasu procentualajam sadalijumam.

Studiju rezultati

1. Zinasanas:.

1.1.Stud@josais apglst uznémeéjdarbibas procesus no idejas 11dz realizacijai.
1.2.Studgjosais izskir uznémejdarbibas veidus un atpazist dazadus biznesa modelus.
1.3.Stud@josais precizi definé klientu segmentus un pieprasijumu, balstoties uz vajadzibu izpéti.
1.4.Studgjosais uzskaita uznémejdarbibas atbalsta iesp€jas un instrumentus.
1.5.Stud€josais demonstre izpratni par biznesa finanSu planoSanu.
1.6.Stud@josais iegaumeé uznémuma reputacijas un téla veidoSanas pamatprincipus.

2. Prasmes:

2.1.Stud@josais pamato biznesa idejas pieprasijjumu un konkur&tsp&u nacionala un/vai starptautiska

meroga.

2.2.Stud@josais noverté nepiecieSamos resursus biznesa idejas IstenoSanai un komercializéSanai.
2.3.Studgjosais uzkonstru€ pamatotu biznesa modeli biznesa idejai.
2.4.Stud@josais pienem l@mumus, pamatojoties uz identificétu biznesa iesp&ju un vajadzibu izpéti.

Vispargjai lietoSanai
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3. Kompetence:

3.1. Studgjosais izveido parliecinosu biznesa planu.
3.2. Studgjosais ilustré savas vizijas un planus biznesa idejas istenosanai.
3.3. Studgjosais apzinas nepiecieSamos resursus biznesa idejas Istenosanai un demonstré gatavibu

piesaistit tos.

Studiju kursa saturs

Temati

Kontaktstundas, video,
audio nodarbibas

Vingrinajumi,

un testi

darbi -

attalinatas diskusijas.

avigie

Patstaviga darba
studiju vide.

apraksts pieejams e-

Patst

Eksamens/ieskaites

darbs

1. UZNEMEJDARBIBAS BUTIBA:
1.1. Uznémgjdarbibas veidi.

1.2. Jaunuzpémumu attistibas fazes
un atbalsta iesp&jas katra fazg.

1.3. Uznémgéjdarbibas motivatori un

misijas.

iespéjas.

1.4. Tendences, kas atklaj biznesa

o1| Talmacibas nodarbibas

N| paSparbaudes jautajumi

N

2. DIZAINA DOMASANA 5

SEKMIGAI

maps” metodi.

palielinasanai.

UZNEMEJDARBIBALI:

2.1. Problému/ neapmierinatu
vajadzibu “Mind dump” metode.
2.2. Risinajumu radi$ana ar “Mind

2.3. Risinajumu verteésanas matrica.
2.4. “Idea Space” metode radoSuma

3. ‘KLIENTA BALSS’ RADISANA 5

SAVAM RISINAJUMAM:
3.1. Risinajuma komercializacijas
potenciala izzinasana ar LEAN
kanvas metodi.
3.2. ‘Klienta balss’ radisana ar
“MOM’s test” metodi.
3.3. Klienta segmentu raksturosana.
3.4. Risinajuma vertibas
piedavajuma radiSana.

4, BIZNESA MODELA KANVAS 5

piedavajums.

kanali.

BIZNESA PROCESI:
4.1. Merkauditorija un vertibas

4.2. Informativie un izplatiSanas

4.3. Klientu attiecibu modeléSana.

Vispargjai lietoSanai
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4.4. Biznesa aktivitates un
nepiecieSamie resursi.
4.5. Partneri.
ILGTSPEJIGS BIZNESA 5 2 2
MODELIS:
5.1. Biznesa modela ilgtsp&jas
faktori.
5.2. PaSizmaksas aprekins.
5.3. Naudas plisma.
5.4. Finansiala atbalsta veidi un
iespgjas.
UZNEMEJDARBIBAS 5 2 2
STRATEGIJA, MERKI UN
BIZNESA PLANS
6.1. Stratégijas izstrade isam un
videjam terminam.
6.2. Biznesa mérki un plani to
sasniegSanai.
6.3. Biznesa plana uzbtive un saturs.
UZNEMUMA REPUTACIJA: 5 2 2
7.1. Vizualas identitates uzbiive.
7.2. Uznémuma t€ls un reputacija.
7.3. Dazadi reklamas veidi
atpazistamibas veicinasanai.
8. KOMERCDARBIBAS VEIDI 5 2 2
UN TAS REGISTRACIJA:
8.1. Komercdarbibas veidi.
8.2. Komercdarbibas registracija.
KOPA: 8 40 14 16 2
80

Apgistot studiju kursu un sekmigi nokartojot parbaudijumus, studejoSais spej (zinasanas, prasmes

un kompetences)

Studiju rezultati:

Novertesanas kriteriji

(40-69%) (70-89%) (90-100%)
Zinasanas lz0rot Parvalda un pilniba
1. Apgiit uznémejdarbibas procesus Ar griitibam spgj _ _p izprot
Lo C .. . uznéméjdarbibas o
no idejas 11dz realizacijai. Izprast . uznéméjdarbibas
SN procesus, bet ir ’
uznéméjdarbibas [iifibas atfiecingt to procesus un var
procesus. & brivi attiecinat to

uz realu uznpémumu.

uz realu uznémumu

2. 1z8kirt uzn@mejdarbibas veidus un
atpazist dazadus biznesa modelus.

Ar gritibam izSkir
uznémejdarbibas
veidus un dazadus
biznesa modelus.

Atskir
uznémejdarbibas
veidus un biznesa

modelus.

Parzina visus
uznéméjdarbibas
veidus un dazadus
biznesa modelus.

3. Precizi definét klientu segmentus
un pieprasijumu, balstoties uz
vajadzibu izpéti.

Nepilnigi veic
vajadzibu izpéti un
visparinati definé

Veic vajadzibu
izpéti, bet nespgj
pamatot klientu

Precizi un
argumentgti definé
klientu segmentus

Vispargjai lietoSanai
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Klientu segmentus un segmentu un pieprasijumu,
pieprasijumu. defingjumu un balstoties uz riipigi
pieprasjjumu. veiktu vajadzibu
1Zpéti.
4. Uzskaitit uznéméjdarbibas atbalsta | Nosauc popularus Nosauc dazadus Parzina lielako
iespéjas un instrumentus. uznémgéjdarbibas uznéméjdarbibas dalu
atbalsta atbalsta instrumentus | uznémgjdarbibas
instrumentus. dazadas atbalsta
uznémgejdarbibas instrumentus un to

attistibas fazes.

atbilstibu dazadam
uznémejdarbibas
attistibas fazeém, ka
ari nozarém.

5. Demonstrét izpratni par biznesa
finansu planosanu.

Vaji parzina biznesa
finansu planosanas

Parzina finans$u

planosanas struktiiru,

Smalki parzina
finansu planosanas

strukttru. bet nespgj attiecinat strukttiru, spgj
uz realu uznémumu. | attiecinat uz realu
uznpemumu.
6. legaumét uznémuma reputacijas Zina, kas ir Parzina uznémuma Demonstré
un tela veidoSanas pamatprincipus. uznémuma reputacijas un téla parliecinosas
reputacija un téls. veidoSanas zinasanas par
pamatprincipus. uznémuma
reputacijas un tela
veidoSanos

pamatprincipiem,
apraksta realus

piemeérus.
Prasmes Visparinati, Prognoze Prognoze
1. Pamatot biznesa idejas nebalstoties uz pieprasijumu, pieprasijumu,
pieprasijumu un konkurétsp&ju ticamu informaciju, | balstoties uz ticamas balstoties uz
nacionala un/vai starptautiska prognoze informacijas analizi. ticamas
meroga. pieprasijumu. informacijas analizi

un riipigi veiktu
vajadzibu izpéti.

2. Novertet nepiecieSamos resursus
biznesa idejas TstenoSanai un
komercializéSanai.

Nosauc popularus
resursu veidus
jebkuras biznesa
idejas 1stenoSanai.

Nosauc pamatotus
resursus 1zveletas
biznesa idejas
1stenoSanai.

Nosauc un
detalizeti noverte
pamatotus resursus
1zveletas biznesa
idejas TstenoSanai.

3. Uzkonstrugt pamatotu biznesa
modeli biznesa idejai.

Uzkonstrug biznesa
modeli, pamatojoties
uz lektores minétiem
piemériem, izdales
materialiem.

Uzkonstru€ biznesa
modeli, kas atbilst
izveletajai biznesa

idejai un, kas balstas

uz vajadzibu un
mérkauditorijas
1Zpéeti.

Uzkonstru€ biznesa
modeli, pievienojot
argumentaciju, kas
pamato izveleto
informaciju, un kas
atbilst izveletajai
biznesa idejai.

4. Pienemt lémumus, pamatojoties uz
identific€tu biznesa iesp&ju un
vajadzibu izpéti.

Pienem 1émumus,
balstoties uz

Pienem lémumus,
pamatojoties uz

Pienem Iémumus,
pamatojoties uz

Vispargjai lietoSanai
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visparpienemtu
informaciju.

visparinatiem izpétes
rezultatiem.

pamatotiem izpé&tes
rezultatiem.

Kompetences
1. Izveidot parliecino$u biznesa
planu.

Izveido biznesa
planu ar visparinatu
informaciju.

Izveido biznesa
planu ar detalizétu
informaciju.

Izveido biznesa
planu ar detaliz&tu
un pamatotu
informaciju.

2. llustrét savas vizijas un planus
biznesa idejas Tstenosanai.

[ustré popularas
vizijas un planus
biznesa idejas
1stenoSanai, nesaistiti
ar izveleto biznesa
ideju.

Detalizeti ilustré
vizijas un planus
biznesa idejas
IstenoSanai, tomer
nav attiecinams uz
realu uznémumu.

Detaliz&ti un
pamatoti ilustré
vizijas un planus
biznesa idejas
1stenoSanai, kas
butu attiecinams uz
realu uznémumu.

3. Apzinaties nepiecieSamos resursus
biznesa idejas 1stenoSanai un
demonstrét gatavibu piesaistit tos.

Identific€ popularus
resursu veidus
jebkuras biznesa
idejas 1stenoSanai.

Identificé pamatotus
resursus izveletas
biznesa idejas
IstenoSanai, zina to
piesaistes iespgjas.

Identificé un
detalizeti noverte
pamatotus resursus
1zvEletas biznesa
idejas Tstenosanai,

demonstré
parliecinoSu planu

to apguvei.

Iegiito studiju rezultatu apliecinajums
Studiju rezultati
1.1.-1.2. 2.1 3.1.
Novértésanas metode
Moodle diskusija/uzdevums X X X
Eksamens X X X
Pamatliteratiira

1. | Uznémeéja rokasgramata, Latvijas investiciju attistibas agentiira, 2018, pieejams tieSsaiste:

http://ebizness.liaa.qov.Iv/

2. | Inovativas darbibas pamatelementi, Rokasgramata maziem un vidéjiem uznémumiem,

Latvijas Republikas Ekonomikas ministrija, 2005, 2007, Riga.

Papildliteratara

1. | Alexander Osterwalder, Yves Pigneur: Business Model Generation, John Wiley & Sons, Inc.,

Hoboken, New Jersey, USA, 2010, pieejams tieSsaisté: https://ej.uz/google_books BMC

2. | Oslo Manual, Guidelines for collecting and interpreting innovation data, 3rd edition, OECD

informacija/rokasgramatas

and Eurostat, 2005, pieejams tiessaisté: http://www.liaa.gov.Iv/lv/es-fondi/noderiga-
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