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Domajot par uznemejdarbibas uzsaksanu, ir ja-
apzinas, ka ik dienas naksies orientéeties ipasa
dinamiska un aizraujosa daudzveidigu uzdevumu
un darbu ekosistema - biznesa pasaule. No biz-
nesa idejas lidz uznemuma majaslapas izveidei
un zimola reklameésanai ir janoiet noteikts posms,
javeic vairakas secigas darbibas, lai uzsaktu un
attistitu savu uznemeéjdarbibu. Lai Sis stratéegis-
kais izklasts kalpo ka sava veida recepte, celve-
dis, soli pa solim virzoties preti merkim cela uz
savu biznesu.




Katra biznesa pamata ir ideja. Ta ir sakums visam, ta dod iedvesmu sakt darit kaut ko paSam uz savu
roku. “Heiréka”, jeb “Atradu vai izdomaju” efekts dod mums adrenalinu un sparno sasniegt dzive lielas
lietas. Tomér japatur prata, ka ideju realizacijai nepiecieSams gan laiks, gan nauda, un tas saistits art ar
potencialu risku. Pardomajiet un pilnveidojiet savu ideju, lai parliecinatos, ka ta ir dzivotspejiga. Apsve-
riet dazas pieejas, kuru realizéSana iespéjama ar salidzinosi nelieliem ieguldijumiem, un sagatavosanai
nav nepiecieSams ilgs laiks:

Izvelieties Dropshipping

Sis ir loti populars e-komercijas veids, kur preces tiek nosdtitas pircéjam bez pardevéja tie$as iesaistes.
Péc pasutijuma sanems$anas preces jusu klientam nosuta pats razotajs vai jusu sadarbibas partneris —
vairumtirgotajs vai mazumtirgotajs. Dropshipping ir lielisks veids, ka uzsakt mazo biznesu ar nelielu bu-
dzetu. Tas |auj pardot produktus bez nepiecieSamibas parvaldit savus krajumus. Citiem vardiem, jusu
galvenais uzdevums bus produktu tirdznieciba un pardoSana, par paréjo parupesies treSo pusu pie-
gadataji. Ja jus interese Dropshipping bizness, saciet ar iepirkuma procesu, sazinoties ar dropshipping
piegadatajiem un izvéloties savus produktus. Péc tam pievienojiet Sos produktus savai e-komercijas
vietnei, lai klienti varétu iepirkties tieSsaisté. Kad vini veiks pasutijumu, jUs parsutisiet pirkuma informa-
ciju piegadatajam, kurs pec tam izpildis un nosutis pasutijumu. Izmantojot Dropshipping, svarigakais ir
izlemt, ko pardot. Vienmeér atradisies kads, kas ieteiks jums, ko varétu pardot, tomér pardosanas pa-
nakumu noslépums ir tadu produktu pardoSana, kas jums paSam patik. Saciet ar savu hobiju, atrodiet
preces, kas tam atbilst. Pieméram, ja esiet kaisligs makskernieks, jums bus viegli atlasit preces savam
pirmajam e-komercijas bizesam. Vai, ja aizraujies ar modi un stilu, atrast nakamas sezonas trendus ap-
gérba bus fira bauda. MUsdienas pasaulé ir [oti daudz Droshipping pakalpojumu sniedz&ju un iespéjul.
Pirma e-komercijas veikala izveidé var izmantot, pieméram, SHOPIFY platformu, ar ko savukart érti
savietot tadus popularus Dropshipping servisus ka PRINTFUL un OBERLO.

Tirgojiet preces ar apdruku péec pieprasijuma (print on demand).
Lai uzsaktu $ada veida biznesu, ir jasadarbojas ar piegadataju, kurs pec jusu iesniegta dizaina apdru-
kas produktus, ka T-kreklus, kruzites, iepirkumu maisinus, somas, u.c., atkariba no jasu izvéles, un
nosutis jusu klientiem. Tas ir lielisks veids, ka uzsakt biznesu ar ikdienas produktiem, personaliz€jot tos
un pardodot tieSsaiste. Radosam personibam un maksliniekiem tas ir labs veids, ka sakt pelnit ar savu
radosSumu. Turklat, lldzas galvenajiem produktiem jus variet pardot art sava uznémuma brendotus pro-
duktus — tas var palidzet stiprinat jusu korporativo identitati.

Piedavajiet profesionalu pakalpojumu.

Biznesa monétai ir divas puses — produkts un pakalpojums. Ja izvelaties sakt pakalpojumu biznesu,
nevis pardot produktus, jus butiba izvélaties gut pelnu no sava intelektuala pasuma — talantiem un
zinasanam. Saciet, izvéloties pakalpojumu biznesa ideju — jUs varétu but fitnesa treneris, tekstu autors,
koucs, bérnaukle, galdnieks, Suvéja vai konsultants kada joma, kura jus esiet pieredzéjis un parliecinats,
piemeéram, juridiskaja, biznesa, stila, modes vai pardosanas. Atkal saciet ar to, kas jums patik — ar savu
hobiju. Izveidojiet online vietni saviem pakalpojumiem. Variet izmantot tadas standarta platformas ka,
pieméram, Mozello, Shopify, WIX vai Wordpress, Woocommerce, Opencart vai citas.

Defingejiet savu merki.

Vai Sie piemeéri jums noderéja”? leteicams pakapties soli atpakal, iepauzet un apsvert savu motivaciju un
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no tas izrietoSas izveles. Lai gan ir labi zinat, ko vélaties darit, un kam tas bus domats, vienlidz svarigi
ir pajautat sev — kapéec es to gribu? Atbildiet uz jautajumu — vai jisu ideja kalpo personigam vai tirgus
merkim? Lai gan ir svarigi izveléeties idejas, kas atbilst jusu hobijiem vai kaislibam, janem vera ir ari tas,
lai jsu produktam vai pakalpojumam butu tirgus pieprasijums. Lai jusu biznesa ideja gutu panakumus,
tai jabut pieprasitai jusu méerka tirga.

Notestejiet savu ideju.

Pirms attistit savu biznesa ideju, parbaudiet tas dzivotspégju, notestéjot to realaja vide. Tas var but jeb-
kads tests, sakot no fokusa grupam [idz aptaujam, anketéSanai un intervijam. Vel viena stratégija ir
izveidot sakuma lapu savai majaslapai un parbaudit, vai jusu mérkauditorija uz to reagé. Tas ir ne tikai
nelielas izmaksas, bet arl  iespégja izmerit patérétaju pieprasijumu tirgu un radit interesi par jusu pro-
dukta vai pakalpojuma ideju. Ja izradas, ka jusu ideja neizraisa potencialo klientu interesi, jaizverte citas
iespegjas. Apsveriet, ka uzlabot vai atsvaidzinat savu ideju, lai piedavatu ko jaunu un interesantu, vai ka
to pielagot, lai precizak apmierinatu patéréetaju vajadzibas.




m Veiciet tirgus izpeti

Dala uznémumu cie$ neveiksmi tapéec, ka nav istas skaidribas, kam nepiecieSams vinu izveidotais
produkts vai pakalpojums, citiem vardiem — nav tirgus vajadzibas. Lai to novérstu, jums ir jabut skaidrai
izpratnei par to, ka un kur jusu biznesa ideja ieklaujas tirgu.

Tas sakas ar rupigu tirgus izpeti par visu, sakot no potencialajiem klientiem lidz ar nozari saistitai statis-
tikai un parskatiem. Butiba Sis specializétais pétijums apvieno pateretaju uzvedibu un tirgus tendences.
Ir divas pétijumu metodes: primara un sekundara.

Primara izpéte ir jusu mérka tirgus izpéte, pétot tos tiesa veida, pieméram, veicot lietotaju intervijas vai
organizejot fokusa grupas. Jus véelesieties definét, kas ir jusu klienti un sikak segmentét savu tirgu pec
vecuma, atraSanas vietas, valodas, pirkispéjas vai pat dzives posma (pieméram, koledzas studenti,
jaunlaulatie vai pensionari). Tas palidzes jums noteikt un analizét jusu klientu bazes 1pasibas, lai izstra-
datu jlsu visparéjo biznesa stratégiju.

Sekundara izpéte sastav no informacijas vaksanas no argjiem avotiem. Labs sakumpunkts ir meklesa-
na tieSsaisté vai versanas pie publiskiem dokumentiem un komercialas izpétes agentiaram, pieméeram,
pétijumi péc LIAA vai LDDK pastijuma, vai citiem. Sai témai noteikti jau nedaudz pieskaraties, testgjot
savu biznesa ideju, taCu jaatceras, ka Sis ir izSkiroSs apstaklis mainigaja tirgus situacija un tam javelta
regulari palini.
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m Nosaukums. Izvelieties uznemuma nosaukumu.

Vai esat apmierinats ar savu biznesa ideju? Nakamais solis ir izdomat uznémuma nosaukumu. Sis ir
viens no svarigakajiem un potenciali izaicinosakajiem uzdevumiem, uzsakot uznéméjdarbibu. Pirmkart,
jusu uznémuma nosaukums bus redzams visur, kur paradisies informacija par to, tadgjadi ietekméjot
jusu marketingu un Zimola atpazistamibu. Otrkart, trapigs nosaukums radis spécigaku pirmo iespaidu
potencialajiem klientiem. Izmantojiet parbauditas metodes, kas palidzes jums atrast vispiemeérotako un
efekfivako nosaukumu jisu uznémumamm

Izmantojiet uznémuma nosaukumu generésanas rikus.

Uznémuma nosaukumu generators var palidzét jums atrast dazas sakotngjas idejas. Padomajiet
par vienu vai diviem vardiem, kas visprecizak raksturo jusu uznémumu un ierakstiet tos rika. leteicams
izvéleties aprakstoSus terminus, kas norada, ko jusu uznémums reprezenté, pieméram, “atrs”, “spilgts”
vai “novatorisks”. Péc tam variet saSaurinat savu izvéli, veicot tirgus izpéti un redzot, ka sevi pieteikusi
konkurenti. Tas palidzés novértét citu jusu nozares zimolu visparégjo toni un personibu.

Pieméram, Nosaukumu generésanas vietnes:

FREE Business Name Generator: Company Name Ideas (2023) - Shopify

https:/businessnamegenerator.com/

Padariet nosaukumu neaizmirstamu.

“Unforgettable....” dziedaja popularais Nets Kings Kouls. ledvesmoijieties no izcilam personibam, vinu
potenciala, meklgjot savam uznémumam prata paliekoSu nosaukumu. Galvenais ,lai tas ir iIss un vien-
karss, lai klienti saprastu, kas jls esat un atcerétos, kur jus atrast.

Pardomajiet sava uznemuma izaugsmes potencialu.

Jums vajadzetu izvéléties tadu nosaukumu, kas ilgtermina atbilstu uznemuma izaugsmei. Jums jaap-
sver visi iespéjamie celi, ka jusu bizness varétu atfistities nakotné. Tas var nozimét izmainas geografis-
kaja atraSanas vieta, biznesa nisa vai produktu piedavajuma. Tadejadi jus sapratisiet, ka uznémuma no-
saukSana péc vietas, specifikas vai produkta veida, iespéjams, var ierobezot jusu uznémuma darbibas
paplasinaSanu. Lai gan uznémuma nosaukumam ir jabut pietiekami konkrétam, lai atspogulotu jasu
zimolu, tam nevajadzetu but tik konkrétam, lai ierobezotu jusu piedavajumu.

Pastastiet savu stastu.

Stastiem japauz universalas idejas, kas saprotamas ikvienam, palidzot veidot saikni starp cilvekiem.
Tada pat veida zimola stasta ieklauSana uznémuma vai produkta nosaukuma var izraisit noteiktas emo-
cijas jusu mérkauditorija, rezultata piesaistot klientus, pieméram, ,Medus saule” vai ,Bérnibas garsa“.

Parbaudiet nosaukuma pieejamibu.

Uznemejiem ir jadoma pa sava uznémuma nosaukuma juridiskajiem jautajumiem. Jums bus art japarlie-
cinas, ka neviens cits nav registréjis jusu vélamo uzneémuma nosaukumu, ko variet parbaudit Seit. Tapat
janem véra virkne likumdosana noteikto ierobezojumu uznémuma nosaukuma veidoSana. Parbaudot
sava uzneémuma nosaukuma pieejamibu, janem vera vel viens punkts — atrak vai vélak jus izveidosiet
sava uznémuma vietni, majaslapu, un jusu doména (tieSsaistes adreses) nosaukums, visticamak, bus
tads pats ka jusu uznémuma nosaukums, tapéc jums japarliecinas, vai ar tas ir pieejams. Lai to par-
baudttu, veiciet doména varda mekléSanu.
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m Izveidojiet profesionalu uznemuma online vietni

Ta ka cilveki aizvien vairak laika pavada tieSsaiste, kvalitativa online vietne ir absollti nepiecieS8ama
uznémeéjdarbibas sakSanai. Ta ir iesp€ja radit specigu pirmo iespaidu par jusu zimolu. Variet izveleties
profesionali izstradatu vietnes platformu un pielagot to savam un savu klientu vajadzibam. Pieméram,
Mozello, Wordpress, Shopify. Apsveriet, ko vélaties paust sava vietné un ka izkartojums kalpos jlsu
uznemuma merkiem. Lai gutu iedvesmu, apskatiet TOP attiecigas nozares vietnes un centieties izprast,
kads ir to panakumu nosléepums.

Padoms: Saciet ar konta izveidi socialajos tiklos - Facebook, Instagram, Linkedin.

* Optimizejiet SEO.

Runajot par uznemeéjdarbibas uzsakSanu tieSsaiste, ir svarigi apgut dazas pamatzinasanas par SEO.
ST prasme, kas pazistama art ka meklétajprogrammu optimizacija, ir bitiska, lai palielinatu jisu vietnes
atraSanu pazistamakajas platformas ka google, youtube. TieSi tapec uznemumi pat lidz 50% no sava
marketinga budzeta medz atvelét SEO.

Noskaties tris vebinaru ciklu “Ka paklaut google savam biznesam?

Skatities

g

Search % .



https://www.bvk.lv/biznesa-vadibas-koledza/?c=ism

Vel viens butisks solis, uzsakot uznemejdarbibu, ir izstradat detalizetu planu. Biznesa plans butiba ir
dokuments, kas kalpo ka celvedis, ka strukturet, darboties un parvaldit savu jauno uznémumu. Tas ari
palidz piesaistit potencialos partnerus, investorus un bankas, ka art lauj sadalit uznémeéjdarbibas uzsak-
Sanas izmaksas. Biznesa plana veidnes izmantoSana ir efektivs veids, ka sakartot un racionalizét savas
idejas uz papira. Nemiet vera dazus butiskus biznesa plana komponentus, kas taja jaieklauj:

Kopsavilkums

Jusu biznesa priekslikuma vai koncepcijas koncentréts izklasts. To rakstot, iztélojieties, ka jums jaie-
klaujas ta sauktas “lifta” prezentacijas ietvaros — apmeéram minutes laika jasniedz priekSstats par savu
biznesu, it ka jus runatu ar potencialo investoru vai sadarbibas partneri.

Misijas pazinojums
Iss jusu uznemuma apraksts, tostarp ta pamatvértibas, mérki un garantijas klientiem kopuma nodrosi-
nat kvalitativu pakalpojumu. Ir svarigi atzimet, ka efekfivam misijas pazinojumam ir japarada, ar ko jusu
uznémums atskiras no konkurentiem. Smelieties iedvesmu no veiksmigu uznémumu misijas izklasta
piemeériem, ko bez puleém atradisiet timekIr.

Nozares analize
ST sadala satur no pétijumus par jlsu nozari, pieméram, par mazo un vidgjo uznémumu atfistibas ten-
dencém un izaugsmi. Rakstot So sadalu, padomajiet par to, kads ir jusu nozares potencials un ka ta
attistisies. Jums art jaapsver, kas ir jusu konkurenti un janem vera vinu stipras un vajas puses.

Klientu analize

Péc tam koncentrgjieties uz savu mérkauditoriju un pajautajiet sev, ka planojat vinus sasniegt. Skaidri
defingjiet savu klientu vajadzibas un noradiet, ka jusu produkts vai pakalpojums tas apmierinas.

Finansu prognozes

ST jisu biznesa plana dala radis naudas apriti uznémuma. Investori vélas redzét konkrétus skaitlus, lai
attaisnotu savu risku. leklaujiet pardoSanas prognozi (pamatojoties uz nozares un tirgus tendencem),
izdevumus, neatgriezeniskas izmaksas, paredzamo naudas plusmu (kas ieguta no jusu pardosSanas
prognozes un izdevumiem) un paredzamo pelnu vai zaudgjumus.

Darbibas plans.
Visbeidzot, uzrakstiet art ricibas planu. Ja jums ir komanda, pierakstiet, ka katrs dalibnieks veicinas jusu
uznémuma meérku un uzdevumu sasniegsanu. Atbildiet uz jautajumiem, pieméram, kados terminos un
kadi ir atskaites punkti, ko velaties sasniegt.

Sagatavojiet 1su prezentaciju
Ta palidzetu potencialajiem investoriem uzzinat vairak par jusu biznesu un ko, kapéc un ka tas ietver.
STir svarigs dokuments, kas noderigs ikvienam, uzsakot uznéméajdarbibu, lai minGtes laika piesaistitu
investoru interesi un parliecinatu vinus par savu ieguldijumu perspektivu un drosibu.
Radiet saistoSu saturu — gan rakstisku, gan vizualu —, lai informacija bGtu skaidra un viegli uztve-
rama. Gatavojot prezentaciju, ievérojiet sekojoSus padomus:



Uzsveriet aizrauSanos ar savu biznesu. Saciet ar interesantu stastu, kas parada jlisu apnemsanos
atbalstit jusu biznesa ideju. Péc tam atkldjiet, ka jlsu aizrauSanas ir ne tikai palidzéjusi jums nakt klaja ar
ideju, bet ar to, ka, ieliekot biznesa savu sirdi un dveseli, tam ir spidoSs potencials.

Atrisiniet vismaz vienu problemu: paskaidrojiet, ka jusu produkts vai pakalpojums noversis trakumu
vai kadu problému paSreiz€ja tirgu. Parlieciniet potencialos investorus, ka jusu uznémums laika gaita
sniegs klientiem vertibu ar produkta dzives ciklu.

Izmantojiet datos balstitu saturu: tas palidzes radit uzticamibu un paradis, ka stradajiet pie sava
produkta vai pakalpojuma, izprotot merka tirgus vajadzibas.

leverojiet fonta lielumu, krasu un izkartojumu: jGsu slaidiem ir jaizskatas profesionali, jaatspogulo
jusu korporativa identitate un jabut pardomati saplanotiem.

Ir pienacis laiks runat par to, kura juridiska struktura ir vispiemerotaka jusu uznemumam.

Ka izplatitako uznémejdarbibas veidu var pieminét komercdarbibu — ta ir atklata saimnieciska dar-
biba, kuru sava varda pelnas gusanas noluka veic konkrétais komersants. Komercdarbibu un visu,
kas ar to saistits, regule Komerclikums. Komerclikuma noteikta komersanta registracijas kartioa, ne-
piecieSamais pamatkapitals darbibas uzsaksanai, parvaldes institlicijas, pelnas sadales iespgjas, 1pas-
nieku atbildiba un dalibnieku atbildiba. Ka liecina uznémumu registracijas dinamika, piemérotakas
uznémejdarbibas formas mazajam biznesam Latvija ir IK (Individualais komersants), SIA (Sabiedriba
ar ierobezotu atbildibu), tai skaita mazkapitala, Zemnieku saimnieciba un pasnodarbinatais, jeb Fiziska
persona Saimnieciskas darbibas veicgjs.

Lai gan pastav dazadas juridiskas struktlras, izvéloties, kura no tam vislabak atbilst jlsu vajadzibam,
janem veéra vairaki faktori, pieméram, cik lielu personigo atbildibu velaties uznemties, nodok|u izdevumi
un uznémuma registracijas prasibas. Pieméram, individualo uznémumu ir visvienkarsak registrét , tacu
ta ir anm vislielaka personiska atbildiba. SIA atbrivo jis no daudzam personigam saistibam, tacu ir jare-
kinas ar lielakiem nodok|u maksajumiem.

Veiciet izpéti un salidziniet un salidziniet dazadu uznémeéjdarbibas strukttru priekSrocibas un trukumus,
lai atrastu sev piemeérotako. Un atcerieties, ka Saja procesa var palidzet art jurists.

Izveleties atbilsto$ako uzneémeéjdarbibas veidu jums var palidzet materials “3 soli, ka redistrét uznemej-
darbibu pilniba online”.

Saja etapa jums vajadzétu apzinat iespéjas uznéméjdarbibas finansé$anai. Lai saktu savu biznesu,
jums bus nepiecieSams gan pietickams kapitals, gan stabila naudas plusma.

Ir daudz dazadu stratégiju, sakot no pieteikSanas projektiem un aizdevumiem, un beidzot ar engelu
investoru piesaisti vai lldzek|u vakSanas kampanas izveidi.

Tradicionali pastav divi finanséjuma veidi — pasu kapitals un piesaistitais jeb aréjais finansejums.
Pasu kapitals ir tie naudas un materialie resursi, ko uznémuma iegulda Tpasnieki, uzsakot vai papla-
inot uznéméjdarbibu. Seit pastav tadas iespéjas ka gimenes loceklu un draugu iesaiste, Tbasumu vai
auto pardogana, aiznem$anas no tuviniekiem. Aréjais finans&jums savukart var bt aiznémums vai
investora ieguldijums uznemuma, ka arf dazadas atbalsta programmas jaunuznémumiem. lespejas fi-
nanséjuma piesaistei ir loti dazadas, ir tikai rupigi jaapsver visi nosacijumi.



Atbalsts jaunuzneémumiem.
Jaunuznemumu vide pie mums ir dinamiska un strauji augos$a - to veido vairak neka 400 registrétu jau-
nuznémumu, institucionalo investoru un biznesa engelu skaits, daudzveidigas un modernas koprades
telpas, desmitiem biznesa inkubatoru, ko atbalsta valdiba, akademiskas aprindas un privatpersonas,
ka ar aizraujoSu tikSanos, produktivu konferenCu un parrunu vietu parpilniba. Latvija aizvien pieaug
piegjamais valsts atbalsts jaunuznémumiem un jaunuznémumu ekosistémas aktivitatem, ka pieméram,
Startup likums.

Startup likums
Tas rada labveligu nodok|u reZimu jaunuznémumiem.

Uzzinat vairak

Biznesa inkubatori.
Visa Latvija darbojas 13 LIAA inkubatori, kas atbalsta uznemejdarbibas

uzsakSanai un attistibai nepiecieSamo vidi, piedavajot apmacibas, mentoru atbalstu un grantus, ka art
organizéjot pasakumus par visparigiem uznémeéjdarbibas jautajumiem.Ka atrast savu inkubatoru? At-
rodiet sev vai savam uznemumam piemeroto inkubatoru interaktivaja Latvijas karté un sazinieties ar ta
darbiniekiem, lai noskaidrotu uznemsanas kartibu un laiku.

Aréjais finanséjums
Ta piesaiste ciesi saistita ar jau ieprieks apskatito jautajumu par konkurétspéjigu biznesa ideju - ja
spési par savu ideju parliecinat investoru vai kreditiestadi, ar Tevi gribés sadarboties gan vieni, gan otri.
Galvenais — nepadoties un neapstaties pie pirmajiem “ne”.

e



https://likumi.lv/ta/id/287272-jaunuznemumu-darbibas-atbalsta-likums
https://www.liaa.gov.lv/lv/programmas/biznesa-inkubatori/kontakti

Uzsakot uznemeéjdarbibu, jums bus jaanalizé arm konkurence. Konkurentu apzinaSanas un izpéte palidz
uzzinat vairak par tirgu, uzlabot potencialo klientu sasniegsanu, izprast citu uznémumu piedavajumu un
prognozet nozares tendences. Tas art palidzes jums paredzet, ka citi jus uztvers, un pat veikt uzlabo-
jumus jusu uznémuma darbiba. Vissvarigakais ir tas, ka jus uzzinasit, ko citi uznémumi darijusi pareizi,
un no kadam kludam jaizvairas.

Saciet ar SVID analizi, kas ir parbaudits veids, ka izmérit un novertét jusu uznémuma un konkurentu
visparéjo stavokli. Lai to izdaritu, izveidojiet tabulu ar Cetriem kvadrantiem, kur sarindosiet savas un
konkurentu stipras, vajas puses, iespéjas un draudus.

Stipras puses: nosakiet sava uznémuma spéecigakas jomas. PEc tam vérsieties pie konkurentiem un
pajautajiet sev: “Ka es varu dartt to, ko vini dara, bet labak?” Apskatiet, ko vini piedava, lai saprastu, kas
piesaista vinu klientus, un izmantojiet to ka iedvesmu, lai uzlabotu savu biznesa stratégiju.

Vajas puses: Seit esiet godigi pret sevi. Atbildiet uz So jautajumu péec iespéjas tieSak: “Kas varétu nepa-
tikt maniem klientiem? Kadas stdzibas vai atsauksmes es esmu sanémis jau produkta vai pakalpojuma
testéSanas laika?” Tas laus jums identificét nepiecieSamos uzlabojumus.

lespejas: padomajiet par savu biznesu izaugsmes zina. Apsveriet dazadus veidus, ka ieviest jaunas
aktivitates, pieméram, rikot sezonas pasakumus, ilgtspégjas iniciativas un parbaudit tendences.

Draudi: esiet piesardzigs pret jebkadiem arejiem faktoriem, kas var negativi ietekmet jusu biznesu. Tas
var bt no tirgus svarstibam [idz patérétajiem, kuri vairs neizrada interesi par jisu piedavajumiem.

Zimola izveide jusu jaunizveidotajam uznémumam ir butiska uznemejdarbibas uzsakSanas sastavdala.
Isuma, Zimolrade ir pasas, tikai jisu uznémumam piemito$as identitates, valodas un vértibu radidana.
Tas palidz jusu uznémumam izcelties piesatinataja tirgl un vairo atpazistamibu jisu mérkauditorijas
starpa.

Sie ir daZi no vissvarigakajiem zZimola atribltiem, kam japievérs pasa uzmaniba:

Logotips. Jusu logotips bis viens no redzamakajiem un prata paliekoSakajiem uznémuma atribdtiem.
Ka jusu uznemuma sejai, tam patiesi japarstav jus un jusu uznemuma vertibas. Kad veidojat savu lo-
gotipu, padariet to unikalu, atpazistamu, un izmantojiet attélus un krasas, kas nodod auditorijai pareizo
vestijumu un sajutas.

Vizitkarte. Kapéc digitalaja laikmeta mums joprojam ir vajadzigas vizitkartes? Joprojam mes tiekamies,
tapéc vienkarsa, draudziga mobilitate un informacijas pieejamiba, ko sada situacija sniedz vizitkarte, ir
iespégja, ko verts izmantot.

Vizitkartes esamiba ir art ieguldijums jusu Zimola attistiba. Varat pielagot fontu, krasas un attélus, pilniba
saskanojot to ar sava zZimola vadiinijam.

Biznesa e-pasts. Uznémuma e-pasts jusu tieSsaistes klientiem sniedz spécigu signalu, ka esat stabils
zZimols. Redzot jisu uznémuma e-pastu, vini var ar viegli identificét jisu uznémumu, tadejadi stiprinot
jusu uzticamibu un Zimola atpazistamibu. Katrs informativais vai pirkuma apstiprinajuma e-pasts, ko
nosutat klientiem, naks par labu jusu ka profesionala reputacijai.

ATCERIETIES!

Ja vien neplanojiet but vienas personas uznemums, visticamak, velesieties piesaistit biznesa partneri.
Galu gala, ja bus kads cits cilveks, no kura varétu smelties idejas, tas jums palidzes. Meklgjiet partneri,



kura stipras puses varétu salikt jus, lai papildinatu trikstoSos puzles gabalus — veidojiet komandul!

To pasu jedzienu var attiecinat uz darbiniekiem. Ja vien jums nav |oti maza méroga bizness un nevéla-
ties but individualais uznéméjs, jums bus diezgan gruti spélét vairakas lomas. Tas attiecas uz gramat-
veza, marketinga vaditaja, programmeétaja un citam svarigam pozicijam. Pat ja jus nolemjat nepienemt
pastavigus darbiniekus, jums var but nepiecieSama palidziba no arpakalpojuma sniedz€gja vai neatka-
riga uznemuma.

Sakot darba pienemsSanas procesu, ir svarigi nemt véra savu budzetu, vajadzibas un uznémuma kultu-
ru, kuru vélaties veidot. Precizi definéts vizijas un misijas izklasts un biznesa mérku uzstadijums jau pasa
sakuma palidzes pienemt darba istos cilvekus, uznémuma izaugsmes laba.




Kad esat izeidojis savu biznesu un veicis visus augstak mingtos priekSdarbus, variet sakt veidot mazo
uznemumu marketinga stratégiju, kas veicina uznémejdarbibas izaugsmi. Sekojot l1dzi jaunakajam teh-
nologiju tendencém un ievieSot tas sava biznesa, tiks veicinata art jisu biznesa izaugsme. Labs marke-
tinga plans laus piesaistit un formét potencialos klientus, un palielinat pardosanu.

Dazas no visizplatitakajam marketinga strategijam, ar ko jarekinas:

Socialo mediju marketings
Ta ka musdienas socialajos medijos ir tik daudz patérétaju, nav pat jautajums par to, vai tas butu pielie-
tojams. Marketings socialajos medijos sniedz jums plasu atpazistamibu visdazadakajas cilveku grupas.
No Facebook, Instagram un Tiktok idz Twitter, LinkedIn, WhatsApp, Youtube vai Telegram, vienkarSi
izvelieties platformu, kura darbojas jusu méerkauditorija un kas atbilst jusu uznémuma vajadzibam.

E-pasta marketings un CRM

Loti efekfiva taktika, e-pasta marketings palidz reklamét jusu zimolu un veicinat lietotaju iesaistiSanos.
Izmantojot So metodi, varat tieSi sasniegt klientus, izveidot lojalitates programmu un pielagot zinojumus,
pamatojoties uz vinu individualajam interesém. Jusu e-pasta zinojumi var but informativas jaunumu vés-
tules, e-pasta piedavajumi un automatiskas atbildes uz ieprieks noteiktam lietotaja darbibam.

Satura marketings

Tas ietver vertiga un atbilstoSa satura veidoSanu un kopigo$anu, lai piesaistitu savu mérkauditoriju. To
var izdarit dazados veidos, tostarp publicgjot un uzturot emuaru vai blogu, vai veidojot jebkadu video-
saturu, podkastus vai YouTube kanalu.

[zmantojiet jebkuru no Siem kanaliem, lai kopigotu biznesa akualitates, izplatitu atbilstosas, ar
nozari saistitas, zinas un izveidotu sakarus ar potencialajiem klientiem. Musdienas cilveki velas,
lai uznemumi butu draudzigi, ar kuriem vini varétu regulari aktivi sadarboties.

Vai esi gatavs uzsakt savu biznesu tagad?

Pirms uznémeéjdarbibas uzsakSanas ievelciet elpu un veltiet laiku, lai parliecinatos, vai esat pilniba ga-
tavs sakt.

Lidz Sim dzive jus, iesp€jams, jau esat lolojis domu k|Gt par uznéméju. Uznémejdarbibas uzsakSana ir
pievilciga, jo ta dod iespeju sasniegt profesionalu izaugsmi, tiekties pec ilgi gaiditiem merkiem, attistit
jaunas prasmes un parvarét izaicingjumus.

Lai gan uznémeéjdarbibas uzsakSanai ir daudz priekSrocibu, jums ir jabut gatavam ar neizskaistinatai
realitatei. Pat pasaules vadoSie nozares lideri piedzivo grutus laikus, kas kalpo par vértigu macibu mums
pargjiem. Tapéc esiet parliecinati, ka tagad ir istais laiks uznémegjdarbibas celojuma uzsaksanai.



Sis ir seSas pazimes, kas liecina, ka esat gatavs sakt savu biznesu:

1.

Tapat ka milestiba, kas veicina romantiskas attiecibas, aizrauSanas ar savu biznesu nozimé vienu:
neparejosu velmi redzet, ka tas izdosies. Parliecinieties, ka esat sajusma par savu jauno ideju, jo tas
palidzes jums parvarét visus Skéers|us.

2.

Bus brizi, kad Skitis, ka neviens cits nesaprot, cik svariga patiesiba ir jusu biznesa ideja. Bet jums ir

stingri jatic savam produktam vai pakalpojumam, lai turpinatu darbu un nelautu nevienam un nekam jus
atturet.

3.

Biznesa plana izstrade ir viens no labakajiem veidiem, ka parvaret neveiksmes risku un citus maza
biznesa izaicingjumus, un turpinat atfistit veiksmigi uzsakto biznesu.

4.

Neatkarigi no ta, vai esat paredzéjis un ietaupijis naudu Sim nozimigajam dzives solim, vai ari esiet kva-
lificgjies aizdevuma sanemsanai, svarigakais, vadot uznémumu ilgterming, ir naudas plismas nodrosi-
nasana. Izprotot savu vertibu kédi un izveidojot stabilu finansu planu, spésiet to kontrolét. lespgjams,
jums varés palidzet finanSu konsultaciju pakalpojumi. Ir |oti svarigi atrast ekspertus, kas jums palidzétu
Saja posma.

5.

Kad sakat savu biznesu, jums ir jaklGst |oti vispusigam. Ta ka uzdevumu ir daudz un dazadi, var Skist, ka
diena nav pietiekami laika, lai visu paveiktu. Sava laika planoSana vismaz nedélu vai ménesi uz priekSu
palidz labak organizét savu darbu, padarot uznéméjdarbibas uzsakSanu daudz raitaku.

6.

Uznéemeéjdarbibas uzsaksana izklausas diezgan labi, ja domajat par to, ka jus beidzot klusiet pats par
par savu priekSnieku. Bet, jUs arm pamanisiet, ka darba klust arvien vairak, un ir tik daudz prasmju un
zinaSanu, ko apgut, lai neatlaidigi virzitos preti izaugsmei.

Neatkarigi no ta, kada veida uznemejdarbibu esat noleémis uzsakt, uznémejdarbibas uzsaksa-
nas pamati — idejas izstrade, biznesa plana rakstiSana, naudas piesaiste, juridiskas struktlras
izvéle un daudz kas cits, ir uznéméjdarbibas panakumu pamata. Sie augstak aprakstitie soli
raksturo jusu celu, lai sekmigi uzsaktu savu biznesu, ieviesot tirgl savus produktus un risinaju-
mus. Ir lietas, ko iesp€jams apgut paSmaciba, taCu nozare pieredzejusu specialistu atbalsts So
procesu var ieverojami atvieglot. Biznesa vadibas koledzas studiju programma “Mikro, mazo
un videjo uznemumu vadiba” apgusiet visu nepiecieSamo saimnieciskas darbibas uzsakSanai,
varésiet konsultéties pie nozaru vadoSajiem [ideriem un piedalities Ideju inkubatora “Biznesa
siltumnica”, savukart studiju programma “Marketings un pardosana” palidzeés gut panakumus
marketinga un pardoSanas joma. Izstradajot studiju programmas un izveloties akadémisko per-
sonalu, Biznesa vadibas koledza vienmeér liek akcentu uz praktiskam zinaSanam un prasmem,
kuras varesiet likt lieta nekavejoties, un busiet soli priekSa saviem konkurentiem.



Izmeégini studiju materialus
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Materials sagatavots péc Wi Blog un www.kpsol.lv publikacjam.
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